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Date Programme Menu / Module / Option GESTION DES PANNEAUX 

01/2006 VisualQie OFFRES – MISES A JOUR 

 
 

 

 
Au niveau des produits, dans l’onglet « Divers » la 
gestion des « panneaux » a été optimisée. 
 
 
Pour ouvrir l’écran de saisie des nouveaux éléments, 
cliquer sur la flèche droite située sur la droite de la 
date de pose. 

 
 
Le programme affiche alors l’écran suivant dans lequel il est possible de saisir la date de la 
demande, la date de pose, le type de panneau, la surface et des éventuelles observations. 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
Pour valider vos saisies, cliquer sur le bouton « Ok ». 
Pour annuler et revenir à l’écran de modification des produits, cliquer sur le bouton « Annuler ». 
 
 
En cliquant sur les boutons « Calendrier », le programme ouvre un mini-calendrier pour faciliter la 
saisie des dates. 
 

• Pour valider une date, double cliquer sur la date à prendre en compte. 
• Pour changer de mois, cliquer sur les flèches « gauche » et « droite ». 
• Pour revenir à la date du jour, cliquer sur le bouton « Aujourd’hui ». 
• Pour quitter le calendrier sans choisir de date, cliquer sur « Quitter » 
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Date Programme Menu / Module / Option SYNTHESE DES ACTIONS 

SUR UN PRODUIT 01-2006 VisualQie OFFRES - MISES A JOUR 

 
En cliquant sur le bouton « Synthèse des actions effectuées » situé dans l’onglet « Actions 
commerciales » du module de modification des produits, le programme imprime la liste de toutes 
les actions mémorisées dans l’historique du produit. 

 
 

 
 
 
Le programme vous demande si cette édition doit porter uniquement sur le produit en cours de 
visualisation. Vous pouvez dans le cas contraire, imprimer toutes las actions effectuées sur TOUS 
les produits actuellement sélectionnés dans la fenêtre de défilement. 
 
Ceci vous permet par exemple de sélectionner TOUS les produits associés à un mandant, puis 
d’éditer toutes les actions effectuées pour les produits de ce mandant et lui envoyer un « rapport » 
sur les actions effectuées. 
 

Exemple d’impression 

 
 
 
 
 

Date Programme Menu / Module / Option IMPRESSION D’UN MANDAT 
VIA WORD 01-2006 VisualQie OFFRES - MISES A JOUR 

 
Vous pouvez maintenant imprimer un mandat. 
Le document (qui a été fourni par Trimco Metz) est bien évidemment modifiable. 
Les informations « mandant et produit » en provenance du logiciel sont automatiquement liées 
avec le .DOC. 
 
Le document pour un mandat de vente est : MANDAT_VENTE.DOC 
Le document pour un mandat de location est : MANDAT_LOCATION.DOC 
 
 

 
 
 
Pour lancer l’édition du mandat, cliquer sur le bouton adéquat. 
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Date Programme Menu / Module / Option IMPRESSION FICHES PRODUITS 

SUR 2 PAGES 12/2005 VisualQie OFFRES 

 
Il s’avère quelquefois nécessaire de disposer d’un espace plus grand pour l’impression des fiches de 
certains produits. 
Dans ce cas, il suffit de signaler au programme que vous souhaitez que ce produit soit imprimer 
systématiquement sur 2 pages, en cliquant dans la case à cocher située dans l’onglet « Divers » 
des produits. 

 

 
 
Une fois cochée, cette option est active à chaque impression et à chaque génération de documents 
au format PDF. 

 
Sur la page 1 Sur la page 2 

• Descriptif (mini) 
• Disponibilité 
• Conditions générales 
• Détails des tarifs 
• Parkings 
• Descriptif 
• Prestations 

 

• Accès 
• Desserte 
• Détail des surfaces 
• Tableau Excel  

 

 
 
 
 
 
 

Date Programme Menu / Module / Option SIGNATURE DES DOCUMENTS  
ENVOYES OU IMPRIMES  VisualQie OFFRES 

 
Lors de l’envoi de pièces jointes, il est désormais possible de modifier le nom du signataire en le 
choisissant dans la liste déroulante qui contient les personnes déclarées. Le numéro de téléphone 
et l’e-mail personnel éventuellement associés à cette personne est récupéré et mentionné dans la 
fiche « produit » et dans le corps du message envoyé. 
 
 

                
 
 
 
Cette option est également opérationnelle dans les écrans de lancement des impressions produits. 
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Date Programme Menu / Module / Option DETAIL DES SURFACES 
Fonctionnalité en test 01-2006 VisualQie OFFRES 

 
 
Pour certains produits il s’avère nécessaire de décrire sur plusieurs lignes / colonnes les données 
relatives aux superficies et tarifs. 
L’éditeur de texte utilisé par Visual Foxpro n’est pas adapté à une telle saisie formatée. 
 
Il a donc été décidé d’effectuer automatiquement une « liaison » entre le produit et une feuille 
Excel afin de pouvoir saisir toutes ces données. 
 
L’accès à la feuille de calcul s’effectue en cliquant sur l’icône EXCEL situé à droite du bouton 
« Détail des surfaces ». 
 
 

 
 
 
 
En cliquant sur ce bouton, le programme créé automatiquement une feuille Excel nommée avec les 
références du produit. Si cette feuille existe déjà, le programme l’ouvre automatiquement afin que 
vous puissiez la modifier. 
 

 
 
 
Dès lors vous pouvez utiliser toutes les fonctionnalités d’Excel (Calculs, enrichissement des textes, 
alignements, couleurs etc …) 
 
Il convient toutefois de respecter une largeur raisonnable et une vingtaine de lignes maximum afin 
que ce tableau soit édité correctement lors des impressions de fiches. 
 
Ce tableau est toujours imprimé sur la 2ème page des produits et l’option « Imprimer sur 2 
pages » doit donc être activée. 
 
 
RESTRICTION IMPORTANTE : 
La version actuelle du générateur de PDF ne permet pas d’y inclure automatiquement des tableaux 
Excel. Ceci devrait pouvoir se solutionner avec la future version disponible avant l’été.
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Date Programme Menu / Module / Option CORRELATIONS  

OFFRES vers DEMANDES 10/2005 VisualQie OFFRES CORRELATIONS 

 
Le module de gestion des corrélations à partir d’un produit vers les demandes a été entièrement 
revu et optimisé. 
 
 

 
 
 
Le bouton « Email fiche …. » vous permet d’envoyer automatiquement une fiche produit au 
format PDF à tous les clients potentiels (taggés OUI dans la colonne O/N) qui disposent d’une 
adresse email renseignée. 
 
Le bouton « Mailing » prépare le courrier aux clients potentiels sélectionnés. 
 

 

 
 
 
 
 
Après avoir effectué soit un mailing, soit un envoi de fax ou de fiches via internet, le programme 
affiche le masque suivant : 
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Vous pouvez, à ce niveau, indiquer au programme les actions que vous venez d’effectuer afin qu’il 
mette automatiquement à jour les historiques « Produits » et « Clients ». 
 
Vous pouvez également à ce niveau générer directement les courriers « Dénonciations ». 
 
Cliquer sur les cases à cocher correspondantes à ce que vous souhaitez puis cliquez sur le bouton 
« OK ». 
 
Par défaut l’option sélectionnée est « simple corrélation » et aucune information n’est envoyée 
dans les blocs-notes. 
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Date Programme Menu / Module / Option DEMANDES 

RELANCES, LISTES et MAILING 11/2005 VisualQie DEMANDES 

 
 
Ce module est également complètement refait et optimisé pour faire des mailings ciblés 
performants.  
Il est possible de sélectionner des prospects à partir des codes ou familles APE (utile si vous 
gérez des fichiers CCI). 
 
 

 
 
 
 
Après avoir renseigné les critères que vous jugez utiles, le programme parcourt la base de données 
clients – prospects et sélectionne ceux qui répondent à tous les critères. 
 
Boutons actifs : 
 

• En cliquant sur le bouton « Vider critères », tous les critères renseignés sont enlevés 
automatiquement. 

• En cliquant sur le bouton « Voir et modifier les fiches », le programme ouvre l’écran 
habituel de mise à jour des demandes, mais avec uniquement les fiches sélectionnées. 

• En cliquant sur le bouton « Rappel d’une sélection », le programme ne tient pas compte 
des critères mentionnés  

• En cliquant sur le bouton « Mailing et listes », le programme sélectionne les prospects 
correspondants aux critères et affiche le masque des réponses suivant : 
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La partie haute de l’écran liste tous les prospects. 
La case à cocher de la colonne « Mailing » permet de sélectionner ou de désélectionner un 
prospect avant les éditions. 
 
Le bouton « Optimiser » supprime avant édition tous les prospects dont l’adresse est inutilisable. 
 
Le bouton « Sauvegarder » permet de sauvegarder cette sélection en vue d’une utilisation 
ultérieure. 
 
Le bouton « Mailing TXT » transfert les informations des clients – prospects cochés dans un fichier 
texte que vous pouvez ensuite fusionner avec un document Word pour générer des courriers. 
 
Le bouton « Transfert Excel » génère une feuille Excel avec les informations des clients – 
prospects cochés. 
 
Le bouton « Liste simple » édite à l’imprimante une liste simple avec les clients – prospects 
actuellement cochés dans la liste déroulante. 
 
La partie basse de l’écran affiche toutes les informations relatives au prospect, dans 4 onglets 
différents (correspondant, historique, Détail des produits recherchés et Autres contacts) 
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Date Programme Menu / Module / Option DUPLIQUER UNE FICHE CLIENT 

12/2005 VisualQie DEMANDES 

 
Dans les écrans de mise à jour d’une demande, vous pouvez copier les informations du client – 
prospect dans une autre fiche.  
Ainsi, le client qui a plusieurs recherches avec des critères différents pourra faire l’objet de 
plusieurs fiches de demandes et vous utiliserez cette fonction pour éviter d’avoir à saisir les mêmes 
informations dans la nouvelle fiche.  
Pour dupliquer la fiche, cliquer sur le bouton « Utilitaires » situé en haut de l’écran. 
 
 

 
 
 
Un menu s’ouvre et propose 2 possibilités de duplication : 
 

• Dupliquer ce client dans une nouvelle fiche. 
Toutes les informations sont systématiquement recopiées dans la nouvelle fiche. 

 
• Copier les infos du client dans les mandants. 

Toutes les informations nominatives, adresse et téléphone sont recopiées dans une fiche 
« Mandant ». 

 
 
 

Date Programme Menu / Module / Option ENVOI D’UNE FICHE CLIENT 
01/2006 VisualQie DEMANDES 

 
Vous pouvez maintenant envoyer en pièce jointe (format PDF)  une fiche client, avec toutes les 
informations relatives à la recherche. 
Ceci est particulièrement utile pour les sites multi agences qui ont souvent besoin de transférer une 
demande d’un site vers une autre agence. 
Cliquer sur le bouton de commande « Email PDF » situé en haut de l’écran. 
 
 

 
 
 
Le programme génère alors une fiche client complète, prépare un email et ouvre votre navigateur 
afin de vous permettre de saisir le destinataire et d’envoyer le message. 
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Date Programme Menu / Module / Option STATISTIQUES SUR DEMANDES 

01/2006 VisualQie DEMANDES 

 
Afin de pouvoir lister facilement les demandes satisfaites sur une période donnée, il a été ajouté 
une option « Entrées ET sorties sur la période » dans le module « Statistiques sur les demandes ». 
 
Ceci vous permet par exemple de recenser sur l’année 2005 toutes les demandes formulées 
(Entrées) et satisfaites (Inactivées) sur la même période. 
 
 

 
 
 
 
L’édition se présente alors sous la forme suivante : 
 
 

 
 
 
 
Nouveau critère de sélection : 
 
Il est également possible maintenant de cibler les demandes à prendre en compte en sélectionnant 
un type de demande particulier à l’aide de la liste déroulante ci-dessous. 
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Date Programme Menu / Module / Option DEMANDES (Relances Clients) 

02/2006 VisualQie DEMANDES 

 
Afin de pouvoir gérer plus efficacement les dates de re-contact dans ce module, le programme se 
positionne maintenant sur le prospect suivant dès que l’on modifie la date de re-contact d’un 
prospect – client.  
 
 
 
 
 
 
 

Date Programme Menu / Module / Option OFFRES (Saisie initiale d’un 
produit – Pré - fiche) 02/2006 VisualQie OFFRES 

 
Dans la saisie initiale des informations (pré fiche) pour un produit, il a été ajouté dans le bas de 
l’écran, les informations suivantes : 
 
 

  
 
 

En effet, tout nouveau produit a vocation « par défaut » à être publié rapidement sur votre site 
Web et la saisie de ces informations dès la pré fiche évite les oublis. 
Il est toujours possible de cocher ou décocher ces éléments dans le module de mise à jour des 
produits.
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Date Programme Menu / Module / Option PRODUITS PUBLIES 

SUR LES SITES 10-2005 VisualQie OFFRES - MISES A JOUR 

 
Les publications sur les sites Web s’effectuent en fonction des cases à cocher présentes sur les 
écrans de mise à jour des produits (onglet « Descriptif technique ») 
 

 
 
Le logiciel gère automatiquement les publications suivantes : 
 

• Publication sur CBRE Paris 

Seuls les produits dont la case  est cochée sont sélectionnés en vue 
de leur envoi à PARIS. Lors de l’envoi, le programme contrôlera que toutes les informations 
nécessaires et suffisantes sont présentes et éliminera les fiches incomplètes.  

 
 

• Publication sur votre site Web, interfacé VisualQie 
Seuls les produits dont la case « Envoi Web » est cochée sont envoyés vers votre site Web. Si 
vous souhaitez que la photographie associée soit également publiée, vous devez cocher la case 
« Avec photo ». 

 

 
 

Par ailleurs, la plupart des sites Web interfacés VisualQie disposent d’une zone dans laquelle 
déroule une sélection de produits. Pour indiquer au logiciel quels sont les produits qui 
dérouleront, cocher la case « Sélection du jour ». 

 
 

• Publication sur www.lebati.com 
Seuls les produits dont la case « Envoi Web » est cochée sont envoyés vers le site 
www.lebati.com. Si vous souhaitez que la photographie associée soit également publiée, vous 
devez cocher la case « Avec photo ». 

 

 
 

Les produits sélectionnés sont les mêmes que ceux qui sont publiés sur le site Web. 
 
 

• Publication sur Fnaim38 (Grenoble) 
Seuls les produits dont la case « Envoi Web » est cochée sont envoyés vers le site Fnaim38. 
Si vous souhaitez que la photographie associée soit également publiée, vous devez cocher la 
case « Avec photo ». 

 

 
 

Les produits sélectionnés sont les mêmes que ceux qui sont publiés sur le site Web. 
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Date Programme Menu / Module / Option TRANSFERTS SUR SITE WEB 

10/2006 VISUALQIEUTIL Envois Web 

 
Dans le programme annexe « UTILITAIRES VISUALQIE », un bouton « Envois Web » a été 
ajouté. Il permet la mise à jour rapide de votre site Web (site entièrement interfacé VisualQie 
uniquement) ainsi que l’envoi vers d’autres sites comme « Lebati.com, Fnaim, etc …). 
Nous contacter pour l’interface directe vers ces autres sites. 
 
 

 
 

 
En cliquant sur le bouton « Envois Web », le programme affiche l’écran suivant avec la liste des 
publications accessibles en fonction de votre site et des abonnements disponibles. 

 

 
 

Cliquer sur « Envoyer » pour la mise à jour automatique de TOUS les sites prévus. 
Cliquer sur « Toutes les photos » pour envoyer TOUTES les photos sur le site et choisissez 
l’option « photos modifiées » pour n’envoyer que les photos ajoutées ou modifiées (transfert plus 
rapide). 
 
ATTENTION : Seuls les sites Web que nous avons développés en PHP avec accès base MySql dans 
le cadre des « Sites standard correspondants Bourdais » peuvent utiliser cette option.  
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PUBLICATION SUR www.lebati.com 
 
Votre programme d’Immobilier d’Entreprise VisualQie s’est enrichi récemment de nouvelles 
fonctionnalités vous permettant d’accroître de manière significative la visibilité de vos produits sur 
l’internet, média de plus en plus utilisé. 
 
En effet il est maintenant complètement interfacé avec un nouveau site spécialement dédié à 
l’immobilier d’entreprise dans tout l’hexagone et récemment mis en ligne : www.lebati.com 
 

 
 
 
Lors de la phase de lancement nous offrons à tous les utilisateurs de VisualQie de faire paraître 
leurs produits sur ce site sans aucun risque puisque la mise en ligne est gratuite, pour un 
nombre illimité de produits. 
 
Dans la présentation détaillée de chaque produit figurera le logo de votre agence ainsi que les 
coordonnées de la personne à contacter. Les prospects internautes prendront donc directement 
contact avec vous, sans passer par un quelconque intermédiaire. 
 
De notre côté, nous travaillerons en permanence pour un référencement du site optimum sur les 
principaux moteurs de recherche. Nous resterons à votre écoute pour l’amélioration de ce site 
(ajout d’informations générales, conseils, documents utiles …) afin d’attirer un maximum de 
prospects. N’oubliez pas que plus vos produits seront visibles rapidement plus vous aurez de 
chances d’être contacté avant la concurrence.  
Nous étudions actuellement la ou les meilleures formules à vous proposer pour l’exploitation 
commerciale du site en 2006 (abonnement trimestrielle ou commission sur réalisation…) si, comme 
nous l’espérons, vous êtes satisfait du service proposé.  

Les produits transmis sont ceux qui sont cochés « Envoi site Web » dans les écrans de 
mise à jour des produits. 

Sur le site, vos produits sont référencés par départements, par villes, avec des 
recherches rapides pour l’internaute.  

 

 

 
 

Les produits sont présentés de façon succincte, avec toutes les informations nécessaires pour que 
l’internaute vous contacte rapidement. 
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Visualisation sous forme de liste. 

 

 

Visualisation détaillée 

 

Informations nécessaires pour vous contacter. 

  

Contactez moi pour de plus amples renseignements sur ce projet, pour la mise en place de la mise 
à jour de VisualQie et la remise GRATUITE de vos codes « utilisateurs privilégiés », valables 
jusqu’au 1er trimestre 2006 (repoussé en 2007). 
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Date Programme Menu / Module / Option FICHES PRODUITS VIERGES 

01-2006 VISUALQIEUTIL OFFRES 

 
Vous pouvez imprimer des fiches produits « vierges » contenant les zones de saisies nécessaires 
pour VisualQie. 
 

 
 

Cliquez sur le menu « Offres » et choisissez la première option « Impression de pré fiches produit 
vierges ».   
Ces fiches sont au format « Word ». 
 
 
 
 

Date Programme Menu / Module / Option FICHES DEMANDES VIERGES 
 VISUALQIEUTIL DEMANDES 

 
Vous pouvez imprimer des fiches demandes « vierges » contenant les zones de saisies nécessaires 
pour VisualQie. 
 
 

 
 

Cliquez sur le menu « Demandes » et choisissez la première option « Impression pré fiches client 
vierges ».   
Ces fiches sont au format « Word ». 

 
 
 
 

Date Programme Menu / Module / Option FICHES MANDANTS VIERGES 
 VISUALQIEUTIL MANDANTS 

 
Vous pouvez imprimer des fiches mandants « vierges » contenant les zones de saisies nécessaires 
pour VisualQie. 
 
 

 
 

Cliquez sur le menu « Mandants » et choisissez la première option « Impression pré fiches 
mandant vierges ».   
Ces fiches sont au format « Word ». 
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Date Programme Menu / Module / Option TRAVAIL SUR CLIENTS  

PROSPECTS avec EMAIL 01-2006 VisualQie Demandes 

 
 
A la demande de RC Lille, une option permettant de travailler directement sur les clients prospects 
qui ont une adresse email de renseignée a été ajoutée. 
 
Elle est accessible par le menu « Demandes », sous-menu « Mise à jour des demandes », option  
« Tous les contacts avec adresse email renseignée » : 
 
 

 
 
 
En  cliquant sur cette option, le programme affiche la liste des clients prospects ayant 
une adresse email renseignée, qu’il s’agisse de celle de la société ou celle du contact. 
 
 
 
Par ailleurs dans le module « Relances, listes et mailing » il est maintenant possible 
d’effectuer une sélection à partir de ce critère. 
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Date Programme Menu / Module / Option TRAVAIL SUR MANDANTS  

avec EMAIL 01-2006 VisualQie Mandants 

 
 
A la demande de RC Lille, une option permettant de travailler directement sur les mandants qui 
ont une adresse email de renseignée a été ajoutée. 
 
Elle est accessible par le menu « Mandants », sous-menu « Mise à jour », option  « Tous les 
mandants avec email renseigné » : 
 
 
 

 
 
 
 
En  cliquant sur cette option, le programme affiche la liste des mandants ayant une 
adresse email renseignée. 
 
 



20 

 
Date Programme Menu / Module / Option OPTIMISATION DES FICHIERS 

01-2006 REPAREINDEX Optimisation fichiers 

 
 
Le programme d’optimisation a été complètement réécrit afin de bénéficier des dernières 
évolutions de Visual FoxPro, tant au niveau de la sécurité que du compactage des structures 
d’index. 
 
Comme ces opérations doivent être effectuées quand aucune personne ne travaille sur 
l’application, au lancement le programme envoi un signal sur le réseau qui avise les utilisateurs 
actuels de VisualQie qu’ils vont être automatiquement déconnectés. 

 
 

 
 
 
Le programme effectue ensuite plusieurs opérations de sécurité, de maintenance, puis 
d’optimisation du système. 
 

Sauvegarde complète Contrôle des en-têtes 
Suppression fichiers obsolètes Contrôle des blocs mémo 
Suppression des tags index Génération des index optimisés 

 
 
Toutes ses opérations se déroulent automatiquement, sans intervention de l’utilisateur. 
 

 
 
Le programme se referme ensuite quand le traitement sont terminés. 
NOTA : Ces opérations peuvent prendre quelques minutes. 
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Date Programme Menu / Module / Option Divisibilité des surfaces 

 06-2006 VisualQie Produits 

 
La « Divisibilité » des produits n’était pas activée pour les produits de type « Commerce » (Locaux 
commerciaux, Magasins, Boutiques …) 
Elle a donc été ajoutée à la demande d’un des utilisateurs. 
 
 

 
 
 
 
 
 

Date Programme Menu / Module / Option Corrélations Demandes=>Produits 
 06-2006 VisualQie Demandes 

 
Pour faciliter les corrélations Demandes => Produits quand il s’agit de locaux commerciaux, un 
critère de recherche a été ajouté dans la fiche client. 
Il s’agit du « Type de commerce recherché » qu’il convient de renseigner quand le client recherche 
quelque chose de bien précis, comme par exemple « Boulangerie ». 
 
 

 
 
Il est possible de saisir plusieurs types, en les séparant par une virgule ou un point-virgule. 
Le programme estimera qu’il y a corrélation entre la demande et le produit quand le type d’activité 
mentionné dans le produit (ci-dessous « Charcuterie ») est contenu dans le type de commerce 
recherché dans la demande (ci-dessus « Charcuterie traiteur »).  
 
 

 
 
Majuscules et minuscules sont considérées comme identiques et « BOULANGERIE » équivaut donc 
à « boulangerie » ou à « Boulangerie » dans le système. 
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Date Programme Menu / Module / Option Gestion des Mandants 

 06-2006 VisualQie MANDANTS 

 
Deux nouvelles fonctionnalités ont été ajoutées sur l’écran de gestion des mandants : 
 

1- Impression des produits associés au mandant. 
2- Visualisation – Mise à jour des produits associés au mandant. 

 
 

 
 
 
 
En cliquant sur le bouton « Impression produits », le programme édite la liste des produits 
ACTIFS associés au mandant, sous la forme : 
 
 

 
 
 
 
En cliquant sur le bouton « Produits », le programme sélectionne tous les produits ACTIFS et 
INACTIFS associés au mandant et les présente dans le module de mise à jour des produits dans 
lequel vous avez toutes les modules habituels disponibles, pour imprimer, envoyer ou modifier.  
 
 
 
 
 
 

Date Programme Menu / Module / Option Gestion des Produits 
 08-2006 VisualQie PRODUITS 

 
• L’option « Tous commerces sauf nuisance » a été ajoutée à la liste des « Activités 

autorisées ». 
 

• L’option « Mauvais » remplace maintenant l’item « Autre » dans la liste « Etat des 
locaux ». 

 
• Dans les courriers de dénonciation, la référence QIE du produit est disponible dans la liste 

des champs de fusion disponible. 
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• Un bouton  est maintenant disponible dans l’onglet « Actions 
commerciales ».  Cette nouvelle option prépare un état des visites ou présentations 
effectuées, avec les commentaires associées.  
 
L’état est généré au format PDF, avec possibilité de le visionner. 
 

 
 
 
Le programme vous permet ensuite de préparer un email avec le PDF en pièce jointe, à 
l’aide de l’écran ci-dessous :  

 

 
 
 
 

 
Date Programme Menu / Module / Option Tri des Produits 

 08-2006 VisualQie PRODUITS 

 
Les tris par adresse (CP, Ville, Nom de rue et Numéro) des produits ont été optimisés afin de 
détecter plus facilement les produits situés à une même adresse (prise en compte du numéro de 
rue) et de les présenter les uns sous les autres. 
 
 
 
 

Date Programme Menu / Module / Option Calcul du montant des honoraires 
08-2006 VisualQie PRODUITS 

 
Dans l’onglet « Conditions Commerciales » des produits, il est possible de calculer 
automatiquement le montant des honoraires, en saisissant le % à prendre en compte (uniquement 
sur le prix de vente ou le loyer est déjà saisi). Après calcul, le programme ajoute une ligne de texte 
dans le bloc-notes « Conditions commerciales ». 
 
 

 
 
 
Pour calculer un montant, saisir comme avant le % puis cliquer validez par [ENTREE]. 
Le montant est calculé, affiché, mémorisé et une ligne ajoutée dans le bloc-notes. 
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Les améliorations suivantes ont été apportées : 
 

• Prise en compte des décimales au niveau du % (Ex : 7,50 %) 
• Saisie directe du montant de la commission avec calcul automatique du % approximatif 

correspondant (pour les cas ou le montant est fixé par l’opérateur) 
 
 
Pour saisir un montant, positionnez-vous dans la zone de saisie située à droite, saisissez le et 
validez par [ENTREE].  
 

 
 
 
Le programme calcule le %, l’affiche et ajoute une ligne dans le bloc-notes. 
 
Exemple : En saisissant directement le montant des honoraires à 900 €, le programme calcule le 
% et restitue, en fin de bloc-notes, l’information comme ci-dessous : 
 

Honoraires : 900,00 Euros H.T. soit 8,33% H.T.  
du loyer annuel H.T. et H.C. à la charge du preneur. 

 
 
 
ATTENTION : Si vous aviez saisi au préalable dans le bloc-notes des informations sur les 
honoraires, vous devez manuellement les supprimer si elles font double emploi avec ce qui a été 
ajouté automatiquement. C’est pour cette raison que le programme ouvre systématiquement le 
bloc-notes pour que vous puissiez contrôler. 
 
 
 
 
 
 

Date Programme Menu / Module / Option Type de transaction 
08-2006 VisualQie PRODUITS 

 
 
 
Pour optimiser la gestion des locaux 
commerciaux, dans la liste des « types de 
transaction » ont été ajoutées « Cession 
DAB », « Cession PDP (Pas de porte) », 
« Cession Fonds » et « Cessions murs ». 
 
Le libellé simple « Cession » a été conservé 
pour gérer correctement l’historique. 
 
Par ailleurs, dans l’onglet 1, ces nouvelles 
données apparaissent avec par exemple 

 pour « Cession Pas de Porte » 
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Date Programme Menu / Module / Option Gestion des BAILLEURS 

 09-2006 VisualQie BAILLEURS 

 
Le programme prend maintenant en compte les « Bailleurs », de façon similaire à la gestion des 
Mandants. 
Un menu a été ajouté dans la fenêtre principale.  
Il permet de saisir, modifier et lister les bailleurs. 
 

 
 
 

 
Saisie d’un bailleur : 
 
Comme pour les mandants ou les clients, vous devez commencer par saisir une pré fiche, puis la 
valider, à l’aide du masque ci-dessous : 
 
 

 
 

 
La saisie s’effectue ensuite dans le masque principal « bailleurs ». 
 
En plus des informations habituelles relatives au bailleur (nom, adresse, téléphones, bloc-notes 
etc…), puis de celles des 2 contacts associés, il est également possible d’enregistrer les 
informations suivantes : 
 

• Notaire, 
• Expert comptable, 
• Avocat, 
• Autre conseil. 

 
 
Pour chaque ligne, vous pouvez saisir le nom, le prénom, le numéro de téléphone ainsi que la ville.  
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Recherche et mise à jour 
 
Le programme présente la liste des bailleurs présents dans le système. 
Déplacez vous à l’aide des flèches HAUT et BAS ou de l’ascenseur, puis double cliquez sur le 
bailleur à mettre à jour (ou cliquez sur le bouton Ok). 
Vous pouvez également le rechercher en saisissant la ou les premières lettres du nom à 
rechercher. 

 
 

 
 

 
 
Le masque de mise à jour se présente comme ci-dessous : 
 

 
 
 
 
Bouton « Visionner liste » 

Activer ce bouton pour avoir la liste des bailleurs à l’écran afin de sélectionner rapidement 
l’un d’eux. 

 
Bouton « Imprimer fiche » 

Activer ce bouton pour imprimer la fiche « Bailleurs » 
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Bouton « Imprimer produits » 
Activer ce bouton pour imprimer la liste des produits associés à ce bailleur. 

 
Bouton « Supprimer » 

Activer ce bouton pour supprimer un bailleur, après confirmation et test d’intégrité. 
 
Bouton « Enregistrer » 

Enregistre les informations saisies. 
 
Bouton « Précédent » 

Affiche le bailleur précédent. 
 
Bouton « Suivant » 

Affiche le bailleur suivant 
 
Bouton « Visionner produits » 

Activer ce bouton pour visionner à l’écran TOUS les produits associés à ce bailleurs. 
 
 
 
 

Date Programme Menu / Module / Option Association BAILLEUR-PRODUITS 
 09-2006 VisualQie PRODUITS 

 
Un nouvel onglet « Bailleur » a été ajouté dans les modules de mise à jour des produits. 
Il vous permet d’associer un bailleur à chaque produit. Ce bailleur peut soit avoir été déjà saisi 
dans le système, soit être créé à ce niveau. 
 

 
 
 
Cliquer sur le bouton « Saisir un bailleur » pour saisir un nouveau bailleur qui sera 
automatiquement associé au produit en fin de saisie. 
Cliquer sur le bouton « Ouvrir un bailleur » pour sélectionner le bailleur à associer parmi la liste 
existante dans le système. 
Cliquer sur le bouton représentant une flèche en retour pour enlever le lien existant entre le 
produit et le bailleur. 
Cliquer sur le bouton « Imprimer la fiche » pour éditer à l’imprimante la fiche « bailleur ». 
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Date Programme Menu / Module / Option Association MANDANT-PRODUITS 

 09-2006 VisualQie PRODUITS 

 
L’onglet « Mandant » de la mise à jour des produits a été réorganisé afin de prendre en compte les 
mêmes boutons que dans l’onglet « Bailleur ». 
 
Il est donc maintenant possible de saisir un mandant à ce niveau. 
 
 

 
 
 
 
 
 

Date Programme Menu / Module / Option Gestion des Mandants 
 09-2006 VisualQie MANDANTS 

 
Dans les écrans de saisie – mise à jour des mandants, vous pouvez maintenant mémoriser les 
informations suivantes (comme pour les bailleurs) : 

• Notaire, 
• Expert comptable, 
• Avocat 
• Autre conseil … 
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Date Programme Menu / Module / Option Corrélations Demandes=>Produits 

 04-2007 VisualQie Demandes 

 
Pour faciliter les corrélations Demandes => Produits quand il s’agit de locaux commerciaux, un 
critère de recherche a été ajouté dans la fiche client. 
 
Il s’agit du « Type de commerce recherché » qu’il convient de renseigner quand le client recherche 
quelque chose de bien précis, comme par exemple « BAR TABAC LOTO PRESSE ». 
 
Pour faciliter cette saisie et retrouver à coup sur les informations, un bouton « Activité » a été 
ajouté à côté du champ. 
 
 

 
 
 
La fenêtre ci-dessous s’ouvre et il suffit de cliquer sur le type à rechercher. 
(Ils sont classés par grandes catégories). 
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Date Programme Menu / Module / Option Demandes et Mandants 

Informations KBIS 01-2007 VisualQie Kbis 

 

 
A la demande de ROUEN il est maintenant possible de mémoriser les informations KBIS d’un client. 
Cette option est disponible en cliquant sur le bouton KBIS situé en haut de l’écran de modification 
des demandes. 
 
 
Saisissez les informations utiles et cliquez sur le bouton « Valider ». 
Il est également possible de recopier directement l’adresse de la société dans les infos KBIS, pour 
le cas ou il s’agit de la même, en cliquant sur le bouton « Copier adresse ». 
 
 

 
 
 
 
 
 
L’option KBIS est également disponible dans les saisies des informations « Mandant ». 
L’écran et les champs de saisies sont similaires à celui utilisé dans les « Demandes ». 
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Date Programme Menu / Module / Option Offres 
Recherche rapide + MAJ 1024 01-2007 VisualQie OFFRES 

 
 
 
Dans la recherche rapide accessible depuis l’écran d’accueil, sous le bouton « Modifier » a été 
ajouté le bouton : <Modifier en 1024x768> 
 
 
 

 
 
 
 
 
Compte tenu du fait que la majeure partie du parc informatique dispose maintenant d’écrans dont 
la résolution est au minimum du 1024x768, il va être possible de préparer des écrans plus grands, 
d’ajouter et d’aérer les informations à présenter. 
 
L’écran de mise à jour des produits (fréquemment utilisé) a été remanié en 1024x768 et il est 
préconisé de l’utiliser en lieu et place du bouton normal « Modifier produits », afin de vous 
familiariser avec ce nouveau format. 
 
La prochaine version (fin 2007) sera d’ailleurs complètement remaniée en 1024 et les écrans 
actuels supprimés.    
 
Cette options est également accessible à partir du menu de recherche rapide pour les commerces. 
 
Par ailleurs, dans les écrans où il est possible de sélectionner des critères de recherches, les 
« meilleurs » critères ont été affichés avec un fond jaune clair pour vous conseiller. 
 
 
Dans les pages suivantes le détails des nouvelles pages et les modifications ou ajouts de 
fonctionnalités. 
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Page principale, onglet « Descriptif technique » 
 

 
 
Nouvelle informations : 
 

• Le bouton « ACTIVITE » ouvre une fenêtre dans laquelle sont listés les types disponibles, 
triés par catégories. En passant par cette saisie assistée, les corrélations 
OFFRES<=>DEMANDES seront plus aisées. 

 
• La case à cocher « Avec logement » est à renseigner si le produit est présenté AVEC un 

logement. 
 

• La case à cocher « Ne pas comptabiliser dans les statistiques » est à renseigner si 
vous ne voulez pas que ce produit soit pris en compte dans certaines statistiques, par 
exemple pour le stock de produits. Ceci est nécessaire par exemple quand le produit est 
saisi plusieurs fois, à la vente et à la location. 

 
• Bouton « Surfaces pondérées, valeur locative » 

En cliquant sur le bouton « Surfaces pondérées, valeur locative » pour un commerce, 
magasin, local commercial, il est désormais possible de détailler les surfaces, avec calcul 
automatique de la valeur locative. 
 
Au fur et à mesure des saisies, les m² développés, les totaux pondérés et la 
valeur locative sont automatiquement mis à jour. 

 
On peut ensuite ajouter automatiquement ces informations dans le bloc-notes afin qu’elles 
apparaissent sur les fiches, en cliquant sur le bouton « Alimentation <Détails des 
Surfaces>. 
 
Voir l’écran page suivante. 
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• Le bouton « RENDEMENTS » est actuellement disponible pour les commerces à la vente. 
Il calcul les loyers pour un rendement de 10% et ceux pour un rendement de 8%. 
 
Il est également possible de donner un loyer annuel afin de calculer le rendement ou à 
l’inverse de saisir un taux de rendement pour obtenir le loyer annuel. 
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Onglet : « Mandat, bail, conditions commerciales » 
 

 
 
 
 

• Possibilité de mémoriser le montant de la taxe foncière, avec alimentation automatique 
Bloc-notes. 

  
 
 
 

• Possibilité de mémoriser le montant exact des honoraires et possibilité alimentation bloc-
notes. Vous pouvez soit saisir le % pour les honoraires (le programme calcule alors le 
montant), soit le montant (le programme calcule alors le %). 

 
 
 
 

 
• Gestion du mandat (suivi) 

 
Saisie de la date de l’envoi du courrier avec le mandat. 
Saisie de la date de retour du mandat signé, en cliquant sur 
le bouton <Retour> 
Si le mandat n’est pas retourné dans les 15 jours, une alerte 
sera affichée au démarrage du logiciel : 
 

 
 

A ce niveau il sera possible d’éditer un courrier de relance en 
visionnant les instances. 
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• Bail à échéance 
 
Saisir de la date de début du bail. 
Saisir ensuite les échéances ou utiliser le bouton de calcul 
automatique. 
Une alerte sera affichée au démarrage du logiciel 8 mois avant la 
date de fin du bail : 
 

 
 

 
 
 

 

 
 
 
Onglet : « Actions commerciales » 
 

 
 
 
Les impressions de la « synthèse des actions effectuées » et du « rapport au mandant » ont 
été optimisées. 
Il est possible également de dater l’état d’avancement des actions sur le produit. 
 
 
Rapport au mandant  
 
Le rapport au mandant s’effectue via la 
génération d’un PDF qui est ensuite ajouté 
en pièce jointe à un email préparé pour 
votre messagerie. 
 
Il est possible de le visionner en cliquant sur 
la case « Visionner avant l’envoi ». 
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Onglet : « Prestations » 
 

 
 
 
 
 

• Gestion des panneaux 
 
Pour chaque produit, un module de 
gestion des panneaux permet de 
mémoriser les date de demande, date 
d’installation, surface et prix. 

 
 
 
 
Onglet : « Autres Prestations » 

 
 
=== Sans changement === 
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Onglet : « Divers » - Réservé pour un usage ultérieur 
 
 
 
 
Onglet : « Photos » 
 
 

 
 
Pour chaque image, indiquer celle qui sera associée au site Web VisualQie, aux envois Fnaim et aux 
envois CBRE.  
 
Ces informations sont en cours de tests et pour l’instant c’est l’image 1 qui est toujours 
prise en compte. 
 
 
 

 

 
BOUTON GOOGLE 
 
En cliquant sur ce bouton, le 
programme vous ouvre 
directement GOOGLE MAPS sur 
le plan exact avec la position 
de votre produit. 
 
En capturant cette image, il est 
ensuite facile de l’intégrer dans 
VisualQie. 
 
ATTENTION toutefois aux 
copyright sur duplications de 
plans 
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Onglet : « Mandant » 
 

 
 
Vous pouvez maintenant saisir, modifier, imprimer les informations relatives au mandant associé 
au produit. 
 
 
Onglet : « Bailleur » 
 

 
 
Vous pouvez maintenant saisir, modifier, imprimer les informations relatives au bailleur associé au 
produit. 
 
Pour la bailleur, les notions de « Notaire », « Expert comptable », « Avocat » et « Autre conseil » 
peuvent être mémorisées. 
 
 
 

 

IMPRESSIONS DES FICHES PRODUIT 
 
Le bouton « DOSSIER » a été ajouté. 
Il imprime directement la fiche produit + la fiche annexe 
photo + la fiche PLAN. 
 
Un bouton « Fiche vitrine » est également disponible. 
Contactez nous pour la mise en page de cette fiche et 
l’activation. 
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Date Programme Menu / Module / Option Envoi pièces jointes 
 04-2006 VisualQie OFFRES-MAJ 

 
A la demande de CBRE NANTES, les photos « annexes » aux produits ne sont plus jointes 
systématiquement lors des envois WEB, afin de ne pas alourdir les envois. 
 
 

 
 
 

Pour joindre les photos annexes, vous devez donc maintenant cocher la case ci-dessus. 
 
 
 
 
 

 
 

Date Programme Menu / Module / Option Recherche et Mailing DEMANDES 
 05-2006 VisualQie DEMANDES 

 
 
 
Dans le module de recherche multicritères 
demandes (et mailing), les options pour isoler les 
destinataires ont été optimisées. 
 
En cliquant sur le bouton « Entreprise + TOUS 
contacts », le programme prend en compte tous 
les clients prospect + les éventuels contacts 
associés. 
 
Ceci afin de permettre l’envoi d’une information à 
TOUS les contacts d’une société. 
 

 

 
 
 

Date Programme Menu / Module / Option Corrections d’anomalies 
 05-2006 VisualQie Divers 

 
L’option « Recherche rapide d’un produit par surface » n’était pas activée dans le 
programme. Elle est maintenant complètement opérationnelle. 
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Date Programme Menu / Module / Option DEMANDES 
Statistiques Entrées-Sorties 05-2006 VisualQie Demandes-Statistiques 

 
 

 
 
Dans ce module, il est désormais possible de sélectionner les produits entrés ET sortis 
sur une même période. 
 
Par ailleurs les critères de sélection « Produit recherché » et « Ville recherchée » ont été 
ajoutés. 
 
 
 
 
 
 

Date Programme Menu / Module / Option Gestion des Mandants 
 06-2006 VisualQie MANDANTS 

 
Deux nouvelles fonctionnalités ont été ajoutées sur l’écran de gestion des mandants : 
 

3- Impression des produits associés au mandant. 
4- Visualisation – Mise à jour des produits associés au mandant. 
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En cliquant sur le bouton « Impression produits », le programme édite la liste des produits 
ACTIFS associés au mandant, sous la forme : 
 
 

 
 
 
 
En cliquant sur le bouton « Produits », le programme sélectionne tous les produits ACTIFS et 
INACTIFS associés au mandant et les présente dans le module de mise à jour des produits dans 
lequel vous avez toutes les modules habituels disponibles, pour imprimer, envoyer ou modifier.  

 
 
 
Lors de l’affichage de la liste des mandant, le code du site a été ajouté sur la droite afin de 
différencier les mandants qui apparaissent dans le regroupement des bases multi-sites. 
 

 
 

 
 
 

Date Programme Menu / Module / Option Critères de recherche dans les 
demandes 04-2006 VisualQie DEMANDE - MAJ 

 
Dans les « Demandes », on peut maintenant mémoriser, pour les locaux commerciaux, 
commerces, magasins … le type d’emplacement recherché (N°1, N°2 …) puisque ce critère est 
présent dans les produits.  
 
 

 
 
 
Vous pouvez renseigner plusieurs types d’emplacement pour élargir la recherche, en cliquant sur 
les cases correspondantes. 
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Les corrélations « OFFRE => DEMANDES » et « DEMANDES => OFFRE » tiennent compte de ce 
nouveau critère s’il est renseigné. 
 
Dans l’exemple ci-dessus, tous les locaux commerciaux situés sur un emplacement 2 ou 
un emplacement 3 seront présentés. 
 
Le champ « Type de commerce » avec le bouton d’aide <ACTIVITE> est également disponible. 
(Utilisé pour les commerces uniquement) 
 
 
 
 
 

Date Programme Menu / Module / Option Recherche rapide de locaux 
commerciaux (écran principal) 04-2006 VisualQie ECRAN ACCUEIL 

 
 

 
 
 
Dans le module « Recherche rapide locaux commerciaux », on peut maintenant rechercher, 
pour les locaux commerciaux, commerces, magasins … un type d’emplacement précis (N°1, N°2 
…) puisque ce critère est présent dans les produits.  
 
 

 
 

Dans l’exemple ci-dessus, tous les commerces, locaux commerciaux, magasins, boutiques situés 
sur un emplacement N°1 ou N°1 bis seront présentés. 
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Date Programme Menu / Module / Option ALERTE SUR BAUX A ECHEANCE 

 03-2006 VisualQie DEMANDE - MAJ 

 
Sur les fiches « Clients », il est possible actuellement de saisir la date de début du bail 
ainsi que la date de la prochaine échéance. 
 
A la demande de IEL Le MANS, cette fonction a été enrichie afin de permettre l’affichage 
au démarrage du logiciel des « alertes » quand la date de renouvellement ou de fin de 
bail approche. 
 
Principe actuellement retenu (mais il pourra être modifié ou optimisé) : 
A chaque lancement du programme, celui-ci recherche toutes les échéances de bail qui 
vont intervenir sous 8 mois, afin de vous permettre d’envoyer aux clients les courriers 
légalement prévus.  
Le nombre de clients avec une échéance sous 8 mois est alors affiché en même temps 
que les alertes « Clients à rappeler » et « Mandats », dans l’écran ci-dessous : 
 
 

 
 
 
 

En cliquant sur le bouton, le programme sélectionne tous les clients à traiter et vous les 
présente dans l’écran habituel de modification. 
 
 

 
 
 
 

Sur cet écran, un bouton « BAIL » ouvre une nouvelle fenêtre dans laquelle sont saisies 
les informations détaillées relatives au bail du client, ainsi que les actions déjà effectuées 
(courriers, renouvellement). 
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Ecran de saisie des informations : 
 
 
 

 
 
 
Type de Bail :  
Cliquez sur le bouton radio correspondant au type de bail.  
Si vous sélectionnez « Commercial » ou « Professionnel », le programme active le bouton 
« Alimentation automatique des dates de fin de bail » qui vous permettra d’alimenter 
automatiquement les champs dates en fonction de la date de début de bail. 
 
Date de début de bail : 
Saisir la date de début de bail.  
 
Date d’échéances : 
Après avoir saisi cette date, vous pourrez soit saisir les dates d’échéance, soit les 
alimenter automatiquement si le bouton « Alimentation automatique des dates de fin de 
bail » est actif. 
 
Cases à cocher « Courrier » 
Quand l’une des dates mentionnée sera dans les 8 mois suivants la date du jour, le 
programme vous alertera afin de ne pas oublier les actions à effectuer. 
Dès que vous aurez réalisé ces actions (courrier …), il vous suffira de l’indiquer au 
programme en cliquant sur la case « Envoyé » afin que l’alerte soit retirée. 
 
Cases à cocher « Renouvelé » 
Vous pourrez également après l’échéance, cliquer sur la case « Renouvelé ». 
 
 
 
Bouton <OK> 
Enregistre les modifications effectuées et retourne au masque précédent. 
 
Bouton <Annuler> 
Annule les modifications effectuées et retourne au masque précédent. 
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Date Programme Menu / Module / Option Suivi des produits commercialisés 

 04-2006 VisualQie OFFRES - MAJ 

 
Le module de gestion des « produits commercialisés » a été largement optimisé et 
permet maintenant d’assurer un suivi plus complet du dossier, jusqu’à la signature de 
l’acte authentique. 
  
 
Les éléments suivants sont maintenant disponibles : 
 

• Montant Commission Agence (Niveau direction uniquement) 
Ceci permettra d’établir un tableau récapitulatif mensuel et annuel accessible dans les utilitaires 
VisualQie par un niveau « Direction » 

• Montant Commission négociateur (Niveau Direction uniquement) 
Ceci permettra d’établir un tableau récapitulatif mensuel et annuel, par négociateur, accessible 
dans les utilitaires VisualQie par un niveau « Direction » 

• Lien entre acquéreur (ou loueur) et le fichier client 
Ce lient permettra d’avoir en permanence accessibles les informations relatives au client (adresse, 
téléphone etc …) par exemple pour réaliser des courriers. 

• Date de l’offre d’achat 
• Date de la signature du compromis 
• Date de la signature de l’acte avec gestion alerte 8 j. avant 
• Lancement facturation sous Word (si document disponible) 
• Gestion des conditions suspensives paramétrables 

Prêt bancaire, accord copropriété, accord bailleur pour déspécialisation, accord bâtiments de France, 
accord franchiseur etc… 

 
 
Accès aux modules 
 
 Saisie 
  

 

La saisie initiale s’effectue à partir de l’écran de mise à jour d’un 
produit, onglet descriptif technique, en cliquant sur le bouton 
« Commercialisé ». 
 

 
 
 
 Mise à jour 

La mise à jour des produits commercialisés s’effectue à partir du menu « Offres », option 
« Historique des produits commercialisés ».  
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Le haut de l’écran présente la liste des produits commercialisés, classés par DATE, le plus récent en 
tête. Il est également possible de trier cette liste par l’un des colonnes dont l’en-tête est sur fond 
jaune : 
 
 
 

 
 
 
 
Le bas de l’écran présente les informations détaillées relative au produit sélectionné dans la liste. 
Les informations suivantes ont été ajoutées : 
 
 

 
 
 
Commission agence (Niveau 4) 
Saisir le montant de la commission HT touchée par l’Agence. 
 
Commissions et noms des négociateurs (Niveau 4) 
Saisir le montant de la commission touchée par le négociateur 1 (Entrée produit) . 
Saisir le montant de la commission touchée par le négociateur 1 (Sortie produit) . 
 
Date de l’offre d’achat 
Saisir la date de l’offre d’achat 
 
Date de signature du compromis 
Saisir la date de signature du compromis 
 
Date de signature de l’acte authentique 
Saisir la date prévue pour la signature de l’acte, afin de mettre en place éventuellement une alerte. 
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Case à cocher « Alerte 8j avant date » 
Cocher cette case si vous souhaitez avoir une alerte 8 jours avant la date de signature de l’acte. 
Cette alerte sera visible en entrée du programme, quel que soit l’utilisateur actif. 
 
 

 
 
 
 
Bouton « Facturer » 
Ce bouton permettra d’ouvrir un modèle de facture et de remplir les données dont le logiciel a 
connaissance : Adresse du client, montant de la facture, informations sur le produit etc … 
Nous contacter pour la mise en place de cette facture si vous souhaitez l’utiliser. 
 
 
Bouton « Conditions suspensives » 
Si vous voulez poser des alertes pendant l’avancement du dossier (notamment pour vous assurer 
que les différents documents ont bien été reçus), cliquez sur ce bouton. 
L’écran suivant s’affiche : 
 
 

 
 
 
La colonne de gauche mentionne la nature des conditions suspensives, avec en regard sur la droite 
la date à partir de laquelle l’alerte sera posée. 
Cocher les cases que vous souhaitez activer et saisissez en regard la date de l’alerte. 
 
Il est également possible de choisir un délai (par exemple 10 jours avant la date de signature de 
l’acte) qui sera automatiquement associé aux dates d’alarme.  
 
Autres alarmes sur … 
Vous disposez de 3 zones de texte pour saisir vous propres conditions pour des alarmes. 
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Date Programme Menu / Module / Option Accès aux alarmes 

 04-2006 VisualQie MENU UTILITAIRES 

 
En plus de la visibilité des alertes au démarrage du logiciel, l’accès aux alarmes est 
maintenant disponible à tout moment à partir du menu « Utilitaires » : 
 
 

 
 
 
 
 
L’écran suivant présente les différentes alarmes, certaines comme les « relances clients » 
directement associées à l’utilisateur déclaré dans le logiciel, les autres visibles par tous les 
utilisateurs. 
 
 
 

Date Programme Menu / Module / Option Accès aux alarmes 
 04-2006 VisualQie MENU UTILITAIRES 

 
En plus de la visibilité des alertes au démarrage du logiciel, l’accès aux alarmes est 
maintenant disponible à tout moment à partir du menu « Utilitaires » : 
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L’écran suivant présente les différentes alarmes, certaines comme les « relances clients » 
directement associées à l’utilisateur déclaré dans le logiciel, les autres visibles par tous les 
utilisateurs. 
 
 

 
 

 
 

Date Programme Menu / Module / Option Suppression des doublons 
 01-2007 VisualQie DEMANDES 

 
 

 
 

Ce module affiche la liste des demandes « en double », c'est-à-dire quand le nom de la société, le 
nom et le prénom du contact sont identiques. 
 
Supprimez alors celui qui est inutile en cliquant sur le bouton « Supprimer ».
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Date Programme Menu / Module / Option Module Mandant 

 01-2007 VisualQie Menu Mandants 

 

 
 
Cette nouvelle option est destinée à retrouver un mandant dont on ne connaît que tout ou partie 
du nom de l’un des contacts. 
Saisir le nom ou la partie du nom à rechercher puis cliquer sur OK. 
 
 
 
 
 
 

Date Programme Menu / Module / Option Module Mailing clients – prospects 
Recherche sur famille APE 
 

04-2006 VisualQie CLIENTS 

 
A la demande de CBRE Annecy, il est maintenant possible de sélectionner des clients – 
prospects à partir de 2 familles APE différentes :  
 
 

 
 
 
 
 
Des critères de situation géographique du client – prospect sont également maintenant disponibles. 
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DIVERS AUTRES TRAVAUX REALISEES SUITE AUX DEMANDES UTILISATEURS 
 

• Meilleure gestion des téléphones dans la signature de l’email pour envoi aux prospects (Le 
Mans). 

• Gestion des dates de fin de bail sur produits (Le Mans). 
• Impression des mandants (ajout des autres contacts). 
• Recherche sur les divers noms de contacts dans les mandants (NANTES) 
• Impression fiche client (Ajout nouveaux champs « emplacement », « type commerce » etc 

… 
• Mémorisation de la date de création et de la date de dernière modification s’un mandant. 
• Affichage du numéro de la version de VisualQie en bas écran d’accueil de VisualQie. 
• Affichage dans le « browse » des produits de l’enseigne des commerces à la place de la 

rue. 
• Couleur de fond différente sur les produits quand ils sont désactivés (ANGERS). 
• Optimisation des calculs entre superficie / Prix au m² / Prix annuel lors des changements 

(GRENOBLE). 
• Module de recherche clients en fin de bail, ajout lors de l’impression des dates de début et 

fin de bail (Sophia). 
• Impression fiche produit, fiche mandant, fiche demande sous WORD. 
• Impression de dossier produit (ROUEN) 
• Gestion des KBIS sur Mandants (ROUEN) 
• Gestion des KBIS sur demandes (ROUEN) 

 
MODULE MAINTENANCE 

• Via le logiciel. 

 
 

• Maintenance à distance via NTRCONNECT 
 

www.ntrconnect.com 
 

 
Installation possible sur site. 
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Puissant module de transfert entre sites (Pour ROUEN – LE HAVRE – CAEN) 
 
MODULE EXPORTATION 

 
 
 
MODULE IMPORTATION 
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Date Programme Menu / Module / Option Ecran Accueil 

 04-2007 VisualQie Masque accueil 

 
A la demande de certains sites, une horloge très visible a été ajoutée sur l’écran d’accueil. 
Exemple pour LILLE : 
 

 
 
Me contacter pour l’installation car l’emplacement dépend de votre image. 
 
 
 
 

Date Programme Menu / Module / Option Gestion des photos 
 04-2007 VisualQie Saisie initiale 

 
Pour améliorer la gestion des photos au niveau de leur classement, le programme peut 
maintenant automatiquement créer le répertoire dans lequel seront mémorisées les 
différentes photos d’un produit. 
L’option s’active lors de la saisie initiale du produit : 
 

 
 

Le répertoire créé est nommé :  xxxxx\yyyyyy999 dans lequel xxxxx est la ville ou 
se situe le produit, yyyyyy est le nom de la rue et 999 le numéro. Les espaces sont 
remplacés par des underlines. 
Ce répertoire est automatiquement créé DANS le répertoire \photos du système 
VisualQie. 
 
127 rue des Acacias à NICE NICE\ACACIAS127 
6 bis boulevard de la Gare GRENOBLE GRENOBLE\GARE6 
AMBROISE PARE - ZI DE LA HOUSSOYE  - BOIS GRENIER     BOIS_GRENIER\AMBROISE_PARE_-_ZI_DE_LA_ 

HOUSSOYE 

 
Vous pouvez activer ou désactiver cette option en cochant la case. Me contacter si vous 
voulez qu’elle soit active en permanence. 
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Date Programme Menu / Module / Option Gestion des produits 

Duplication de fiches 04-2007 VisualQie Ecrans Modifications 

 
Lorsque l’on duplique une fiche produit, le programme efface maintenant les informations 
relatives au mandat sur la nouvelle fiche (Nr, date début, date fin etc…). 
Effectivement il doit s’agir dans la majorité des cas d’un nouveau mandat. 
 
Par ailleurs, lors qu’une fiche produit est à la location et qu’elle est dupliquée à la vente, 
le programme propose maintenant par défaut une duplication en « Vente avec DE » car il 
semblerait que c’est la majorité des cas. 
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