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Généralités 

 
Sur l’écran principal de visualisation des produits, cliquez sur le bouton « Corrélations ». 
 

 
 
A partir des informations relatives au produit (localisation géographique, type de produit, 
surface, …), le programme affiche la fenêtre ci-dessous : 
 
 
Utilisation du module 

 

 
 
 
Dans la partie haute de l’écran, le programme affiche la situation géographique du produit et 
la photo (pour rappel).  
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En-dessous, il affiche les critères de base qui ont servi pour rechercher les clients susceptibles 
d’être intéressés, à savoir, le type de produit et le type de transaction (vente, location, …).  
 
Dans l’exemple ci-dessus, à partir d’une surface de 118 m² pour le produit actuel, le 
programme a recherché des surfaces comprises entre 138 et 207 m²  pour les clients 
intéressés. 
 
Par ailleurs, le produit étant situé à Rouen, le programme a recherché toutes les demandes 
dont le produit à recherché devait être situé à Rouen mais également toutes les demandes 
sans indication de ville dans les critères de recherche.  
 
Au centre, un bouton jaune indique le nombre de clients prospects potentiels ayant été trouvé 
dans la base de données, soit dans l’écran ci-dessus, 217 réponses.  
 
 
Vous pouvez affiner le nombre de réponses demandant uniquement les clients prospects 
associés à un négociateur précis ou en cochant l'une des cases suivantes : 
  

 
 
Le nombre de réponses est automatiquement affiché dès qu'un des critères est modifié. 
 
 
Par ailleurs, on peut également affiner les réponses en tenant compte de l'ancienneté des 
clients / prospects dans le système (- de 3 mois, - de 6 mois ou - d'1 an) 
 

 
 
 
Enfin, il est également possible d'augmenter le nombre de réponses en recherchant les clients 
ACTIFS ET INACTIFS, ou modifier la fourchette pour les surfaces demandées.  
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Partie base de l’écran : Afin de pouvoir affiner le nombre de réponses, le programme 
affiche le nombre de clients prospects dont l’adresse actuellement déclarée dans le système 
est à proximité de la situation du produit.  
 
Seules sont prises en compte les demandes pour lesquelles l’adresse a bien été saisie avec les 
coordonnées latitude / longitude de l’adresse. 

 

 
 

 
Dans l’exemple ci-dessus, le programme indique qu’il y a 2 clients prospects situés à moins de 
300m du produit initial, 3 clients prospects situés à moins de 500 m du produit initial et 7 
clients situés à moins de 1 km du produit initial. 
 
Vous pouvez obtenir la situation géographique des produits sur une carte en cliquant sur la 
punaise jaune située en-dessous du nombre de clients à visionner. 
 

     
 
 
En cliquant sur l’un des boutons jaunes situés au-dessous, vous obtenez la liste des clients 
prospects sélectionnés comme ci-dessous. 
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Affichage de la liste des clients sélectionnés et qui sont susceptibles d’être intéressés par le 
produit initial. 
 
 
Les actions disponibles sont présentées ci-dessous : 
 

 
 
 
Imprimer fiche client 
 
Cliquez sur ce bouton pour imprimer la fiche du client sur lequel vous êtes positionnés. 
 
 
Liste des clients 
 
Cliquez sur ce bouton « Liste des clients » pour imprimer la liste des clients actuellement 
sélectionnés.  
 
 
Colonne « O/N » 
 
Vous pouvez également effectuer une nouvelle sélection sur la liste des clients présentés grâce 
à la colonne « O/N » (première colonne de l’affichage). 
 
Par défaut tous les produits sont notés OUI (sélectionnés).  
La touche « Tab » (tabulations) permet de sélectionner ou désélectionner un des clients. 
 
L’association des touches « Shift » et « Tab » (tabulations) permet de sélectionner ou 
désélectionner tous les clients présentés. 
 
 

 
 
 
Adresses EXCEL 
 
Cliquez sur le bouton « Adresses => Excel » afin d’envoyer les informations de tous les clients 
prospects, notés OUI dans la première colonne, vers un fichier au format Excel. 
Le programme propose d’ouvrir immédiatement ce fichier Excel. 
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Envoi fiches au(x) clients intéressé(s) 

 
Email fiche xxxx aux clients sélectionnés (colonne 1 avec « OUI ») 
 
Comme il s'agit de l'envoi d'un email, seuls les clients prospects ayant une adresse mail 
renseignée seront pris en compte. 
 
Le programme affiche l'écran suivant : 
 

 
 
 
Sur cet écran, avant l'envoi, vous pouvez : 
 

• Modifier les informations à mettre dans la fiche produit (avec ou sans photo, 
signataire, type d'affichage du prix, ajout de la couverture, ...) 

 

• Demander l'alimentation automatique des historiques clients/prospects, produit et 
mandant. 

 

• Demander l'alimentation automatique (création) des visites / présentations. 
 
 
NOTA : Tous les destinataires seront en « Cc », c'est à dire « invisibles » les unes par rapport 
aux autres. 
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Page pour Fax 
Cette option prépare sous Word des pages de gardes (autant de pages que de clients / 
prospects sélectionnés) pour leur envoyer un fax. 
 
 
Quitter le module 
En cliquant sur le bouton « Quitter », le programme propose de mémoriser dans le système 
les actions que vous venez d'effectuer (envoi d'une fiche produit, par exemple) et 
éventuellement de préparer un courrier ou un email de dénonciation au mandant.  
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Cette fonction est disponible uniquement si un mandant est associé au produit. 
 

 
 
Répondez « OUI » si vous voulez mémoriser ces informations. 
L'écran suivant s’affiche : 
 

 
 
 
Dans cet écran, vous pouvez : 
 

• Dans la partie gauche, sélectionner le type d'action que vous avez effectué (Simple 
corrélation, envoi d'un fax, d'un courrier Word ou d'une fiche PDF via mail). 

• Dans la partie droite, effectuer des dénonciations de « Visites » ou « Présentations »  
en cliquant sur les boutons radio correspondants. 

• Demander que soient alimentés les historiques du produit (conseillé) ainsi que les 
fichiers des « Visites / Présentations » automatiquement.  
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Ci-dessus, exemple de génération du courrier Word au mandant, indiquant les 2 clients 
potentiels qui ont visité son local. 
 
 

 
 
 

Ci-dessus, exemple d’email de dénonciation au mandant, lui indiquant la liste des clients 
auxquels ont été présenté son local. 


